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欧洲新业务

评估程序



我们是谁？我们做些什么？

亲爱的朋友们：

我们是一家帮助欧洲以外的公司在欧洲建立自己公司的公司。

我们知道，真正的生意最好通过朋友来做，这正是我们所提供的，成为
你在欧洲的朋友。

我个人花了30年的时间在欧洲成功地建立了公司。我了解欧洲各地，会
说几种欧洲语言。

我对中国的热爱始于多年前，我有幸与现在的中国朋友们做生意。

我们的欧洲团队现在已经与一支技术娴熟的中国团队合作，为中国公司
在欧洲建立子公司。

我们知道一切都是信任的问题，我们值得信任，也知道为贵公司带来成
功是一种荣誉。

Karl Andreassen
CEO / Founder



我们只关注中国和欧洲



欧盟最富有的位置在哪里？

更确切地说，我们提议在欧洲最富有的国家之一，即在丹麦设立贵公
司。

作为一家丹麦公司，你可以与欧盟内的所有其他国家进行贸易，完全
没有海关或其他跨境壁垒。



为什么要在欧盟/丹麦开办公司？

主要有三个原因。

1.更好的利润。当您的公司使用欧洲分销商而不是拥有当地的欧洲销
售公司时，这会导致您的全部利润将流到欧洲分销商。所以您还是自
己留着这些利润吧。

2.更好的控制。当你在欧洲建立自己的公司时，你可以完全控制产品
，从工厂到最终客户。通过控制整个价值链，从而永远不会上当受骗
。

3，碳排放税。欧盟推出了一项二氧化碳排放税，旨在打击主要在中国
生产的外国公司。这是一个令人不快的贸易壁垒，但通过拥有自己的
欧洲企业，有几种方法可以轻松绕过这一税收，其中这些方法是在欧
洲部分生产。



为什么要从欧盟北部开始？

欧洲不是一个统一的国家群体，而是一个截然不同的国家的

集合。今天，他们被划分为不那么繁荣的南欧和东欧，以及经
济强大的北欧。北欧的技术比 欧 洲 其他地区更先进。在欧洲“
成为丹麦公司”一直是一种优势。丹麦人以诚实、有序和良好
的商业天赋而闻名，大多数丹麦人会说德语，当然还有流利的
英语。另一个优势是，在过去，丹麦是一个更大的国家，统治
着英格兰、德国北部、爱沙尼亚、立陶宛、拉脱维亚、挪威、
冰岛、格陵兰岛、法罗群岛和瑞典大部分地区。因此，丹麦人
有着悠久的贸易传统，当你在丹麦立足时，你可以利用这一优
势，并通过欧盟内部市场在整个欧洲自由贸易。



为什么是丹麦? 

尽管许多人认为欧盟是一个整体，但事实远非如此。

这些国家仍然有自己关于公司及其设立的立法。丹麦
在这里有很大的优势，一切都是透明的，一切都数字化了
，法律方面也标准化了。

政府让丹麦新公司的头几年经营变得更轻松了。这里
只需要一个丹麦/欧洲的朋友。

丹麦也被评为世界上最不腐败的国家，在商业方面，
丹麦人以“一个人就是一个人，一句话就是一句话”而闻
名。在这里，握手的价值和个人关系受到重视。



前方的路是什么？

首先，评估您的公司和产品是否准备好在欧洲创业。这是与我们的中国合作伙伴共同制定

的，包括几个步骤。在这一步中，我们将为产品定制、颜色、设计等提出建议。所有这些都
为了使您的产品符合欧洲环境。

1
评估



评估，一种有价值的工具 !



评估，是什么？价格是多少？

对您的公司进行评估非常耗时：
1. 这意味着我们的员工必须访问您在中国的公司。
2. 在这里，必须评估公司的财务状况，你准备好在欧洲/丹麦创业了吗？
3. 我们需要100%了解您打算在欧洲销售哪些产品，以及这些产品是否适

合欧洲市场。
4. 我们将根据您的产品范围指导您的公司在哪些产品中在欧洲可以获得

机会。
5. 我们将建议您对您的产品进行更改，以便它们能够在欧洲取得成功。

（颜色、设计、批准等），在这方面，我们的团队将与贵公司的员工
进行视频通话。

6. 我们必须核实这些公司可以支持拥有一家欧洲公司，这意味着我们必
须确保该公司拥有必要的人员，他们能够正确地说英语。

7. 我们必须检查所有产品是否有正确的CE标志等。
8. 我们必须控制不使用童工或在对员工和环境不利的条件下生产产品。

此步骤的价格为65.000，-人民币



评估程序，可以到此为止吗？

对公司的评估将对您的业务很有价值：
1. 了解您距离成为一家拥有国际产品系列的国际公司有多远，这会创造价值。
2. 获得对欧洲市场的真正了解会创造价值。
3. 它为您的公司创造了价值，让您了解欧洲受众如何看待设计、颜色、技术解决方案

以及对产品的进一步开发非常重要的许多其他事情。
4. 为您的公司创造了巨大的价值，拥有一个了解欧洲市场的陪练伙伴，他可以引导您

的公司走向一个更好的地方，拥有更高的利润和更好的销售机会。

如果我们在评估报告之后不继续，会发生什么:

1. 如果我们共同评估，进军欧洲对贵公司来说是错误的，而且目前的产品不合适，那么您就
从上述几点中受益了。

2. 但如果我们不进一步，你在欧洲有一个朋友，他随时准备在合适的时候帮助你继续前进。

------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------
------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------------

如果你对该公司的评价是积极的，并且我们的合作取得了成果，那么你已经为进军欧洲做好了
准备



评估，中国和欧盟的一个工具！

联系我们合作伙伴
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